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Вступ
Сучасний етап розвитку міжнародних економічних відносин характеризується швидкими темпами зростання обсягів міжнародних торговельних операцій, які були й залишаються одним із найважливіших елементів міжнародних економічних відносин. Нині розвиток міжнародної торгівлі відбувається під впливом комплексу факторів економічного, політичного, науково-технічного характеру, що поступово змінює її товарну та географічну структуру і потребує від її учасників швидкого реагування на зміну орієнтирів. 

Навчальний курс «Міжнародна торгівля» посідає важливе місце серед навчальних дисциплін, які формують світогляд майбутніх фахівців і закладають основу їх професіоналізму. Це пояснюється не лише освітньо-пізнавальним значенням цієї дисципліни, але й практичною її спрямованістю, можливістю використання інструментарію міжнародної торгівлі при здійсненні зовнішньоторговельних операцій. Комплексний підхід до вивчення дисципліни передбачає формування у студентів комплексу теоретико-прикладних знань щодо сучасної ролі, форм, методів і тенденцій розвитку міжнародної торгівлі в глобальному конкурентному середовищі.  
Основною метою навчальної дисципліни «Міжнародна торгівля» є формування комплексного уявлення, базових знань і навичок про сутність, роль, функціональне значення та інструментарій міжнародної торгівлі у висококонкурентному середовищі.
Завданнями дисципліни є теоретична підготовка студентів з питань:

· формування системи знань про сутність концепцій, етапів і показників розвитку міжнарод​ної торгівлі;

· вивчення сучасних форм організації міжнародного обміну товарами, послугами, патентами та ліцензіями;

· дослідження особливостей і тенденцій застосування методів міжнародної торгівлі;

· з’ясування основних засад формування та розвитку системи регулювання міжнародної торгівлі на корпоративному, національному, міжнаціональному, наднаціональному та глобальному рівнях;

· вивчення сутності та процесу укладання міжнародних комерційних контрактів;

· оволодіння знаннями про особливості організації процесу виконання укладених торговельних контрактів;

· дослідження нормативно-правового регламентування міжнародних комерційних контрактів та врегулювання міжнародних комерційних спорів.

Методичні рекомендації розроблені відповідно до кредитно-модульної системи, згідно з якою навчальна дисципліна складається з одного модуля, що об'єднуює певні теми. Методичні рекомендації містять плани практичних занять, рекомендації щодо підготовки до них, питання для самостійної роботи і самоконтролю, орієнтовні теми рефератів, список основної та додаткової літератури. Питання для самостійної роботи укладені таким чином, щоб студенти прагнули формулювати висновки та мали можливість виявити творчий підхід до опрацювання матеріалу. Виконання всіх видів робіт, які містяться у методичних рекомендаціях, дасть можливість краще засвоїти навчальний матеріал, поглибити та систематизувати знання з питань, передбачених програмою навчальної дисципліни.

МОДУЛЬ І. МІЖНАРОДНА ТОРГІВЛЯ ЯК ФОРМА МІЖНАРОДНИХ ЕКОНОМІЧНИХ ВІДНОСИН
Практичне заняття 1.

Міжнародна торгівля в системі світогосподарських зв’язків
План
1. Сутність міжнародної торгівлі та її місце в системі міжнародних економічних відносин.
2. Форми міжнародної торгівлі.

3. Методи міжнародної торгівлі.

Ключові поняття: міжнародна торгівля; зовнішня торгівля; експорт; імпорт; географічна та товарна структура міжнародної торгівлі; світовий товарний ринок; специфічні риси міжнародної торгівлі; етапи розвитку міжнародної торгівлі; форми міжнародної торгівлі; прямий та непрямий методи міжнародної торгівлі; торговельні посередники.

Методичні рекомендації
Розгляд цієї теми доцільно розпочати з визначення міжнародної торгівлі й зовнішньої торгівлі. Необхідно розглянути два основні підходи до визначення сутності міжнародної торгівлі: операційний та державно-політичний. Слід також зупинитися на основних передумовах виникнення міжнародної торгівлі та дослідити основні етапи її розвитку. 

Оскільки важливою характеристикою міжнародної торгівлі є її структура, потрібно звернути увагу на те, що структура міжнародної торгівлі розглядається з точки зору географічного розподілу та товарного наповнення. 
Аналіз форм міжнародної торгівлі дає можливість докладніше охарактеризувати обсяги та структуру торгівлі окремої країни, групи країн і світу в цілому, а також визначити певні переваги й недоліки для учасників торгівельних відносин. Класифікацію форм міжнародної торгівлі, що наведена у табл. 1, запропоновано розглядати за певними критеріями (класифікаційними ознаками).
Таблиця 1

Класифікація форм міжнародної торгівлі

	Критерій
	Форми міжнародної торгівлі

	За категоріями офіційної класифікації товарів міжнародної торгівлі
	· комунальні послуги і будівництво;
· оптова й роздрібна торгівля, ресторани й готелі, туристичні бази й кемпінги;
· транспортування, збереження і зв’язок, фінансове посередництво;
· оборона та обов’язкові соціальні послуги;
· освіта, охорона здоров’я та суспільні роботи;
· інші комунальні, соціальні та особисті.


Закінчення табл. 1
	Характер та спосіб організації відносин між  експортерами та імпортерами
	· традиційна (проста) торгівля;
· торгівля на основі міжнародної кооперації;
· компенсаційна (зустрічна) торгівля;
· оренда (лізинг);
· електронна торгівля.

	Специфіка регулювання торговельно-економічних відносин між країнами
	· звичайна торгівля;
· торгівля за режимом найбільшого сприяння;
· преференційна торгівля;
· прикордонна торгівля;
· дискримінаційна торгівля.


На вибір методу зовнішньоторговельної діяльності впливає характер продукції, яка випускається, масштаби виробництва, особливості цільових ринків, а також форми міжнародної торгівлі. У межах даної теми варто запинитися на двох основних методах проведення торговельних операцій – прямому і непрямому. 

У процесі опрацювання цієї теми необхідно вміти:

· розкрити зміст міжнародної і зовнішньої торгівлі;
· визначити передумови виникнення міжнародної торгівлі;
· розкрити вплив міжнародної торгівлі на економічний розвиток країн;
· охарактеризувати сучасні тенденції розвитку міжнародної торгівлі та зовнішньої торгівлі України;
· проаналізувати основні етапи розвитку міжнародної торгівлі;

· пояснити сутність та види структури міжнародної торгівлі;

· навести класифікацію форм міжнародної торгівлі;
· проаналізувати методи міжнародної торгівлі;
Питання для самоперевірки
1. Дайте визначення міжнародної торгівлі з точки зору операційного підходу?
2. Дайте визначення міжнародної торгівлі з точки зору державно-політичного підходу?

3. Назвіть передумови виникнення міжнародної торгівлі та охарактеризуйте основні етапи її розвитку.
4. Яке значення має міжнародна торігвля для експортерів, імпортерів та споживачів?
5. Поясніть роль міжнародної торгівлі в економічному розвитку країн. 
6. Проаналізуйте сучасні тенденції розвитку міжнародної торгівлі.
7. Які основні риси і тенденції зовнішньої торгівлі України?
8. З яких позицій розглядається структура міжнародної торгівлі?
9. Наведіть класифікацію форм міжнародної торгівлі за різними ознаками.
10. У чому полягає сутність прямого методу міжнародної торгівлі?
11. Які існують способи реалізації непрямого методу міжнародної торгівлі?
Питання для самостійного опрацювання
1. Сучасне значення міжнародної торігвлі для експортерів, імпортерів та споживачів.
2. Вплив міжнародної конкуренції на розвиток міжнародної торгівлі.
3. Роль міжнародної торгівлі в економічному розвитку країн. 

4. Сучасні тенденції розвитку міжнародної торгівлі.
5. Основні риси і тенденції зовнішньої торгівлі України.

Література: [1–11]; [14]; [15].
Практичне заняття 2.
Класичні теорії міжнародної торгівлі
План
1. Класифікація теорій міжнародної торгівлі. Теорія меркантилізму.
2. Теорія абсолютних перваг.
3. Теорія порівняльних переваг.
4. Теорія відносної забезпеченості країн факторами виробництва та її тестування В. Леонтьєвим.
Ключові поняття: меркантилізм; теорія абсолютних переваг; виграш від міжнародної торгівлі; теорія порівняльних переваг; альтернативні (відносні витрати); теорія взаємного попиту; світова ціна; крива відносного попиту; крива відносної пропозиції; теорія відносної забезпеченості країни факторами виробництва; факторомісткість; факторонасиченість; межа виробничих можливостей; трудомісткі та капіталомісткі товари; «парадокс Леонтьєва». 
Методичні рекомендації

Вивчення теорій міжнародної торгівлі доцільно розпочати з їх класифікації. Усі теорії міжнародної торгівлі можна поділити на три великі групи:
1. Теорія меркантилізму – розглядає міжнародну торгівлю як джерело надходжень золота і грошей до країни й одне з найважливіших джерел добробуту в країні);
2. Класичні теорії, які є протилежними меркантилізму й розглядають міжнародну торгівлю як засіб підвищення ефективності використання наявних ресурсів у країні, а звідси, – як засіб підвищення загального добробуту;
3. Альтернативні теорії, що розглядають інші джерела виникнення міжнародної торгівлі, відмінні від традиційних порівняльних перваг та абсолютні переваги.   

Слід звернути увагу на те, що сьогодні всі теорії міжнародної торгівлі співіснують та пояснюють той чи інший сегмент міжнародної торгівлі.
У процесі опрацювання цієї теми необхідно вміти:

· навести класифікацію теорій міжнародної торгівлі;

· проаналізувати сутність теорії меркантилізму, її значення та обмеженість;
· сформулювати переваги та обмеженість класичних теорій;

· пояснити, що є основою міжнародної торгівлі та який виграш від неї отримують країни;

· визначити, які товари є предметом торгівлі та які товари експортує й імпортує кожна країна;
· дати характеристику теорії абсолютних переваг;
· пояснити сутність принципу порівняльної переваги та розкрити значення теорії порівняльних переваг;
· охарактеризувати теорію Хекшера–Оліна;

· визначити сутність теореми вирівнювання цін на фактори виробництва; 
· пояснити зміст «парадоксу Леонтьєва».
Питання для самоперевірки
1. Яке значення має теорія меркантилізму для розвитку міжнародної торгівлі?

2. Які відмінності концепції меркантилістів щодо національного багатства від сучасних поглядів?

3. Чи може країна втратити або набути абсолютну перевагу? Наведіть приклади.

4. Світове господарство складається з двох країн, які виробляють два товари. Чи може одна країна мати абсолютну перевагу у виробництві обох товарів? 
5. Чи можна вважати абсолютну перевагу постійною? Чому?

6. Чи може одна країна мати порівняльну перевагу у виробництві обох продуктів одночасно? Припущення: світове господарство складається з двох країн, які виробляють два товари.
7. Чи може країна постійно мати порівняльну перевагу у виробництві певного товару?

8. У разі, коли країна має порівняльну перевагу у виробництві певного товару, чи означає це, що вона має і абсолютну перевагу в його виробництві?

9. Як, на вашу думку, пов’язані між собою національні порівняльні переваги та конкурентоспроможність на світовому ринку?

Питання для самостійного опрацювання
1. Відмінності концепції меркантилістів щодо національного багатства від сучасних поглядів. 

2. Позитивні риси та недоліки теорії порівняльних переваг і теорії абсолютних переваг.

3. Взаємозвязок національних порівняльних переваг та конкурентоспроможності на світовому ринку.
4. Переваги та недоліки спеціалізації країн щодо торгівлі.
Література: [1–5]; [8]; [9].
Практичне заняття 3.
Стандартна модель міжнародної торгівлі
План
1. Порівняльні переваги та постійні витрати заміщення.

2. Порівняльні переваги та зростаючі витрати заміщення в стандартній моделі.

3. Розвиток стандартної моделі: модель загальної рівноваги.
Ключові поняття: теорія витрат заміщення; криві виробничих можливостей; постійні та зростаючі витрати заміщення; автаркія; гранична норма трансформації; криві байдужості; гранична норма заміщення; рівноважна відносна ціна; повна та неповна спеціалізація; виграш від обміну; виграш від спеціалізації; криві взаємного попиту; модель загальної рівноваги.

Методичні рекомендації
Опанування цієї теми рекомендовано розпочати з розгляду теорії витрат заміщення, на якій ґрунтується стандартна модель міжнародної торгівлі. Подальший розгляд стандартної моделі міжнародної торгівлі бажано проводити з урахуванням зростаючих витрат заміщення, що дає змогу уточнити теорію порівняльних переваг. Подальший розвиток стандартної моделі  рекомендовано відстежити на прикладі моделі загальної рівноваги, яка пов’язує попит та пропозицію на товари всередині країни з попитом та пропозицією на них із-за кордону.
У процесі опрацювання цієї теми необхідно вміти:

· розкрити зміст теорії витрат заміщення;

· пояснити сутність постійних й зростаючих витрат заміщення та сформулювати умови їх виникнення;

· знайти відмінності між постійними та зростаючими витратами заміщення;

· визначити граничну норму трансформації та граничну норму заміщення;
· пояснити  криві байдужості;
· охарактеризувати рівноважні відносні ціни;

· описати різницю між виграшем від обміну та виграшем від спеціалізації;
· назвати особливості торгівлі, яка ґрунтується на відмінностях у смаках;

· розкрити зміст моделі загальної рівноваги;
· сформулювати характерні риси стандартної моделі міжнародної торгівлі.
Питання для самоперевірки

1. Чому пояснення закону порівняльних переваг Д. Рікардо є неприйнятним?

2. Який зв’язок існує між витратами заміщення і межею виробничих можливостей країни?

3. Який вигляд має межа виробничих можливостей у разі постійних витрат заміщення?

4. Який зв’язок між витратами заміщення та відносною ціною товару?

5. Чому межі виробничих можливостей різних країн мають неоднакову форму?

6. Як взаємодіють попит і пропозиція в умовах автаркії та в умовах торгівлі?

7. Чому виникає неповна спеціалізація виробництва у разі зростання витрат заміщення?

8. Чи може спеціалізація у виробництві та взаємовигідна торгівля ґрунтуватися виключно на відмінностях:
1) у смаках між двома країнами;

2) в наділенні факторами та / або в технологіях між двома країнами?
9. У чому полягають особливості торгівлі між невеликою та великою країною?
Питання для самостійного опрацювання
1. Взаємодія попиту і пропозиції в умовах автаркії та в умовах торгівлі.
2. Причини виникнення неповної спеціалізації виробництва у разі зростання витрат заміщення.
3. Особливості торгівлі між невеликою та великою країною.
Література: [1–5]; [8]; [9].
Практичне заняття 4.
Альтернативні теорії міжнародної торгівлі
План 

1. Теорія технологічного розриву.
2. Теорія життєвого циклу продукції.
3. Теорія представницького попиту.
4. Теорія економії на масштабах виробництва.
5. Теорія внутрішньогалузевої торгівлі.
6. Теорія конкурентних переваг.
Ключові поняття: теорія технологічного розриву; теорія життєвого циклу продукції; теорія представницького попиту; теорія економії на масштабах виробництва; зростаюча віддача від масштабу; зовнішня та внутрішня економія від масштабу; монополістична конкуренція; теорія внутрішньогалузевої торгівлі; диференційований товар; міжгалузева торгівля; теорія конкурентних переваг.

Методичні рекомендації 


При розгляді запропонованої теми слід звернути увагу на те, що альтернативні теорії є спробою пояснити реалії та преспективи міжнародної торгівлі за допомогою динамічних порівняльних переваг, які виникають чи створюються, використовуються і згодом зникають. Вони формулюють причини й наслідки участі окремої країни у міжнародному торговельному обміні з іншої точки зору, ніж класичні теорії, а саме, з точки зору попиту, недосконалої конкуренції, ефекту масштабів виробництва, кваліфікації праці і технологічних досягнень як вирішальних елементів міжнародної спеціалізації.
У результаті опрацювання альтернативних теорій міжнародної торгівлі необхідно вміти:
· пояснити відмінності теорій з неотехнологічним підходом від класичних теорій;

· визначати особливості кожної з альтернативних теорій;
· обґрунтувати, виходячи з положень альтернативних теорій, вигоду для країн від міжнародної торгівлі;

· пояснити зміст теорії технологічного розвитку;
· назвати стадії життєвого циклу товару в міжнародній торгівлі;
· охарактеризувати теорію представницького попиту;
· розкрити зміст поняття «економія від масштабу»;
· визначити різницю між внутрішньою і зовнішньою економією від масштабу;
· назвати основні риси торгівлі в умовах монополістичної конкуренції;
· пояснити взаємозв’язок між кількістю фірм та ціною на їх товари;
· проаналізувати наслідки збільшення обсягів ринку;
· визначити відмінності міжгалузевої та внутрішньогалузевої міжнародної торгівлі;
· пояснити, як вимірюється внутрішньогалузева торгівля;
· назвати характерні риси теорії конкурентних переваг.
Питання для самоперевірки

1. Які фактори впливають на величину імітаційного лага та лага попиту?

2. Як саме фірми-виробники можуть продовжити або скоротити кожний етап життєвого циклу продукції?

3. Який етап життєвого циклу продукції є найвигіднішим для експортера?

4. Згідно з теорією представницького попиту країни, що розвиваються, з часом стають експортерами промислових товарів у розвинуті країни. Чи реалістичний такий висновок і чому?
5. Чому ефект масштабу зумовлює зниження витрат виробництва?

6. Які основні та другорядні причини лежать в основі внутрішньогалузевої торгівлі?
7. Чи можна вважати диференціацію товарів необхідною та достатньою передумовою міжнародного внутрішньогалузевого обміну та чому?
8. Чи свідчить про економічний розвиток країни різноманітність товарів? 

9. Чому альтернативні теорії торгівлі становлять інтерес для міжнародного бізнесу?

Питання для самостійного опрацювання
1. Фактори, що впливають на величину імітаційного лага та лага попиту. 

2. Способи продовження або скорочення кожного етапу життєвого циклу продукції. 

3. Значення та переваги альтернативних теорій для міжнародного бізнесу.

4. Вплив зростаючої економії на масштабах виробництва на зовнішню торгівлю окремої країни.
5. Основні та другорядні причини внутрішньогалузевої торгівлі.
Література: [1–5]; [8]; [9].
Практичне заняття 5.
Регулювання міжнародної торгівлі: національний рівень
План 

1. Система регулювання міжнародної торгівлі.

2. Тарифне регулювання міжнародної торгівлі.
3. Нетарифне регулювання міжнародної торгівлі
Ключові поняття: система регулювання міжнародної торгівлі; рівні регулювання міжнародної торгівлі; механізми та інструменти регулювання міжнародної торгівлі; зовнішньоторговельна політика; вільна торгівля; протекціонізм; преференційний режим; тарифне регулювання; митний тариф; мито; квотування; ліцензування; «добровільне» обмеження експорту; технічні бар’єри; внутрішні податки і збори; державні закупівлі; вимоги щодо вмісту місцевих компонентів; демпінг, субсидії, експортне кредитування; торговельна дискримінація; торгові блоки; торгові ембарго; торговельні війни.
Методичні рекомендації 

Розгляд тем, які висвітлють аспекти регулювання міжнародної торгівлі, варто розпочати з розгляду системи регулювання міжнародної торгівлі, яка є сукупністю взаємопов’язаних принципів, норм, правил і процедур впливу на формування регіональних і товарних структур експорту й імпорту за допомогою політичних, економічних, фінансових, правових та адміністративних інструментів. 
Сучасні тенденції розвитку міжнародної торгівлі зумовили формування багаторівневої системи регулювання міжнародних торговельно-економічних відносин (рис. 1). Кожному рівню притаманні відповідні механізми та інструменти впливу на темпи, пропорції та структуру міжнародної торгівлі.
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Рис. 1. Система регулювання міжнародної торгівлі

Опрацювання питання щодо тарифного регулювання міжнародної торгівлі передбачає з’ясування сутності та призначення митного тарифу, а також функцій, видів мит і економічних наслідків застосування мита. Розгляд питання щодо нетарифного регулювання міжнародної торгівлі доцільно проводити шляхом поділу нетарифних обмежень на три групи та розгляду набору інструментів регулювання в межах кожної з них (табл. 2).
Дослідження питання щодо торгової дискримінації передбачає врахування її особливостей, пов’язаних з наявністю імпортних бар’єрів, які мають дискримінаційний характер, тобто встановлення вищого рівня митного обкладання товарів і послуг одних країн порівняно з іншими.
Таблиця 2

Класифікація нетарифних обмежень міжнародної торгівлі

	Види нетарифних обмежень

	Кількісні
	Приховані
	Фінансові

	Інструменти, що використовуються

	· Квотування

· Ліцензування

· «Добровільні» обмеження експорту
	· Технічні бар’єри

· Внутрішні податки і збори

· Державні закупівлі

· Вимоги щодо вмісту місцевих компонентів
	· Демпінг
· Субсидії

· Експортне кредитування




До основних видів дискримінаційних бар’єрів належать торгові блоки та торгові ембарго.
У результаті опрацювання цієї теми необхідно вміти:

· розкрити зміст системи регулювання міжнародної торгівлі та пояснити її основні рівні й інструменти;
· проаналізувати сутність та призначення тарифного регулювання;

· визначити основні функції, види та наслідки застосування мит;

· пояснити сутність нетарифного регулювання міжнародної торгівлі;
· охарактеризувати кількісні, приховані та фінансові види нетарифних обмежень;
· розкрити зміст та види торговельної дискримінації;

· визначити причини та наслідки ведення торговельних війн.

Питання для самоперевірки
1. Яку структуру має система регулювання міжнародної торгівлі?

2. На яких основних рівнях та за допомогою яких інструментів та механізмів здійснюється регулювання міжнародної торгівлі?

3. Які основні типи зовнішньоторговельної політики використовуються у міжнародній практиці?

4. У чому полягає основний зміст тарифного регулювання міжнародної торгівлі?
5. Які існують види нетарифних обмежень у міжнародній торгівлі?
6. Які види торговельної дискримінації застосовуються у сучасній міжнародній торгівлі?

7. З яких причин виникають торговельні війни та які їх наслідки?
Питання для самостійного опрацювання
1. Аргументи на користь тарифного регулювання міжнародної торгівлі.

2. Розвиток митно-тарифного регулювання в Україні (з 1991 р. до сьогодні). 
3. Торговельні війни: сутність, передумови виникнення та економічні наслідки. 

4. Наслідки запровадження ембарго.

Література: [1–10]; [12]; [13].
Практичне заняття 6.
Наднаціональний рівень регулювання міжнародної торгівлі
План 

1. Система міжнародних організацій з регулювання торгівлі.
2. Світова організація торгівлі (СОТ) як головний регулятор міжнародної торгівлі.
3. Регулювання міжнародної торгівлі в системі ООН.
Ключові поняття: наднаціональний рівень регулювання міжнародної торгівлі; Світова організація торгівлі; недискримінація; лібералізація торгівлі; багатосторонні переговори (раунди); Генеральна угода з тарифів і торгівлі; тариф; нетарифні обмеження; режим найбільшого сприяння; національний режим; Генеральна угода про торгівлю послугами; Угода про торговельні аспекти прав інтелектуальної власності; Конференція ООН з торгівлі й розвитку; Міжнародний торговельний центр; Комісія ООН з прав міжнародної торгівлі.

Методичні рекомендації 

Опрацювання цієї теми доцільно почати з розкриття змісту наднаціонального рівня регулювання міжнародної торгівлі, яке здійснюється за допомогою спільних заходів країн-учасниць інтеграційних угод. 

У межах даної теми слід звернути увагу на мету, завдання та принципи діяльності СОТ як головного міжнародного регулятора світової торгівлі. Окремо слід зупинитися на особливостях регулювання міжнародної торгівлі товарами, послугами та об’єктами інтелектуальної власності. Крім того, варто приділити увагу органам ООН з регулювання міжнародної торгівлі, розкрити їх призначення та мету діяльності. 
Унаслідок вивчення матеріалу в межах цієї теми необхідно вміти:

· визначити специфіку наднаціонального рівня регулювання міжнародної торгівлі;

· охарактеризувати систему міжнародних організацій з регулювання міжнародної торгівлі;

· сформулювати цілі, завдання, принципи СОТ;
· охарактеризувати зміст Генеральної угоди з тарифів і торгівлі (ГАТТ – General Agreement on Tariffs and Trade);
· пояснити систему угод СОТ;
· описати особливості регулювання міжнародної торгівлі товарами, послугами, продукцією інтелектуальної праці; 
· пояснити зміст Угоди про торговельні аспекти прав інтелектуальної власності;
· назвати та проаналізувати діяльність міжнародних організацій, що працюють під егідою ООН;
· визначити та оцінити роль Конференції ООН з торгівлі та розвитку (ЮНКТАД), Міжнародного торговельного центру (МТЦ), Комісії ООН з права міжнародної торгівлі (ЮНСІТРАЛ) у регулюванні міжнародної торгівлі за сучасних умов;

· охарактеризувати Європейський Союз як інтегроване об’єднання європейських держав;

· визначити сутність положень про спеціальний і диференційований режим стосовно країн, що розвиваються;

· проаналізувати шлях України до СОТ та проблеми після вступу до цієї організації.
Питання для самоперевірки

1. Якими міжнародними організаціями представлена система регулювання міжнародної торгівлі на наднаціональному рівні?
2. Як вплинув на міжнародну торговельну діяльність Уругвайський раунд переговорів?

3. Які головні відмінності механізмів та інструментів СОТ порівняно з ГАТТ 1947 р.?

4. Які особливості практики застосування тарифних та нетарифних інструментів членами СОТ для забезпечення інтересів на внутрішньому та зовнішньому ринках?

5. Як реалізуються національні економічні інтереси за допомогою процедур проведення переговорів та врегулювання суперечок?

6. Як дотримання прав на інтелектуальну власність впливає на світову економіку? 
7. Які основні функції ЮНКТАД?

8. Яка роль МТЦ у регулюванні міжнародної торгівлі?

9. Які завдання виконує ЮНСІТРАЛ?
10. Які проблеми залишаються в Україні після вступу до СОТ?
Питання для самостійного опрацювання
1. Процедура вступу до СОТ.

2. Механізми врегулювання торгових суперечок у межах СОТ.

3. Діяльність СОТ та проблеми охорони навколишнього середовища.

4. Проблеми України після вступу до СОТ.
Література: [1–9]; [11–13]; [16–18].
Практичне заняття 7.
Організація міжнародної торгівлі
План 

1. Міжнародні товарні угоди та організовані товарні ринки.
2. Організація продажів через міжнародні товарні біржі.
3. Організація продажів через міжнародні товарні аукціони, міжнародні торги, міжнародні ярмарки і виставки.
Ключові поняття: організовані товарні ринки; міжнародна товарна біржа; біржові товари; біржові операції; реальні угоди; угоди з негайним постачанням; угоди на товар з постачанням у майбутньому; ф’ючерсні угоди; міжнародний товарний аукціон; аукціонні товари; міжнародні торги (тендери); тендерний комітет; тендерна документація; міжнародні ярмарки; міжнародні виставки.

Методичні рекомендації
Розгляд цієї теми доцільно розпочати з визначення сутності організованих товарних ринків, що являють собою спеціально створені ринки певних товарів, які функціонують за встановленими правилами, зафіксованими в міжнародних та національних нормативних актах, і на яких у заздалегідь визначений час здійснюються міжнародні торгові угоди між продавцями та покупцями товару, формуюючи пропозицію й попит на нього. Слід також розглянути основні групи міжнародних товарних угод (стабілізаційні, адміністративні та товарні угоди щодо заходів сировинного розвитку).

Рекомендовано окремо зупинитися на розгляді певних видів організованих ринків, до яких, зокрема, належать: міжнародні товарні біржі, міжнародні товарні аукціони, міжнародні торги, міжнародні виставки та ярмарки. Торгівля через такі ринки є непрямим методом проведення торговельних операцій.
Унаслідок вивчення особливостей організації міжнародної торгівлі необхідно вміти:

· пояснити зміст міжнародних товарних угод та їх основних видів;
· дати визначення поняттю «організовані товарні ринки»;
· визначити сутність міжнародних товарних бірж;
· пояснити цілі та особливості міжнародної біржової торгівлі;
· навести класифікацію міжнародних товарних бірж;
· охарактеризувати біржові операції;
· назвати тенденції розвитку біржової торгівлі;
· розкрити специфіку діяльності міжнародних товарних аукціонів, міжнародних торгів, міжнародних ярмарок / виставок.
Питання для самоперевірки
1. Що являють собою міжнародні товарні угоди та які їх основні види?

2. У чому полягають особливості та мета діяльності міжнародної товарної біржі?

3. Охарактеризуйте основні способи проведення аукціонів.

4. Які сучасні тенденції розвитку міжнародної аукціонної торгівлі?

5. Охарактеризуйте специфіку проведення міжнародних торгів.

6. У чому полягають особливості проведення міжнародних виставок / ярмарок?
Питання для самостійного опрацювання
1. Сучасні тенденції розвитку біржової торгівлі.

2. Порядок проведення біржових операцій. 

3. Етапи проведення міжнародного аукціону.

4. Порядок проведення міжнародних торгів.

Література: [1–8]; [12–17].
Практичне заняття 8

Міжнародна торгівля послугами
План
1. Поняття та особливості міжнародної торгівлі послугами.
2. Класифікація послуг.
3. Загальна характеристика світового ринку послуг.
4. Регулювання міжнародної торгівлі послугами.
Ключові поняття: послуга; міжнародна торгівля послугами; транскордонна поставка; споживання за кордоном; комерційна присутність; присутність фізичних осіб; факторні послуги; нефакторні послуги; світовий ринок послуг; конкуренція в сфері послуг; регулювання міжнародної торгівлі послугами. 
Методичні рекомендації
Під час вивчення цієї теми слід звернути увагу на те, що сьогодні міжнародну торгівлю послугами розглядають невіддільно від міжнародної товарної торгівлі. Проте поняття «послуги» є більш багатогранним, ніж поняття товару. Віддтак, під час підготовки до цього практичного заняття слід також підготуватися до обговорення особливостей міжнародної торгівлі послугами.

З метою з’ясування сутності найпоширеніших видів послуг варто розглянути їх класифікацію за різними ознаками.

Підготовка до цього практичного заняття також охоплює опрацювання основних рис світового ринку послуг та аналіз сучасних тенденції його розвитку. Для регулювання міжнародної торгівлі послугами використовуються здебільшого ті самі інструменти торговельної політики, що й стосовно торгівлі товарами. Подібність у регулюванні ґрунтується на тому, що торгівля більшістю послуг супроводжує торгівлю товарами і, отже, підпадає під обмеження, які накладають на торгівлю товарами. Розходження виникають через те, що торгівля деякими послугами пов’язана не з рухом товарів, а з рухом капіталів, засоби регулювання якого дещо інші, ніж у регулюванні торгівлі товарами. 
Унаслідок вивчення специфіки міжнародної торгівлі послугами необхідно вміти:
· визначати послугу як форму результату трудової діяльності та форму виробничих відносин;
· розкрити зміст міжнародної  торгівлі послугами;
· проаналізувати особливості міжнародної торгівлі послугами;

· охарактеризувати основні способи постачання послуг на світовий ринок;

· навести класифікацію послуг за різними ознаками;

· дослідити основні особливості та тенденції світового ринку послуг;

· проаналізувати особливості та форми міжнародної конкуренції у сфері послуг;

· розкрити специфіку регулювання міжнародної торгівлі посугами.   
Питання для самоперевірки
1. Яке місце займає торгівля послугами у сучасній міжнародній торгівлі?
2. Які особливості притаманні міжнародній торгівлі послугами?

3. Охарактеризуйте транскордонну поставку як спосіб постачання послуг на світовий ринок.
4. Охарактеризуйте споживання за кордоном як спосіб постачання послуг на світовий ринок.
5. Охарактеризуйте комерційну присутність як спосіб постачання послуг на світовий ринок.
6. Охарактеризуйте присутність фізичних осіб як спосіб постачання послуг на світовий ринок.
7. Наведіть класифікацію послуг.
8. На які види поділяє послуги Світовий банк?

9. На які види поділяють послуги залежно від характеру переміщення продавця й покупця?

10. Які особливості й тенденції притаманні світовому ринку послуг?
11. Назвіть основні країни-експортери та країни-імпортери у світовій торгівлі послугами.
12. У чому проявляється специфіка міжнародної конкуренції у сфері послуг?
13. Охарактеризуйте особливості регулювання міжнародної торгівлі послугами. 
Питання для самостійного опрацювання
1. Основні країни-експортери та країни-імпортери у світовій торгівлі послугами.
2. Сучасні тенденції розвитку міжнародного ринку транспортних послуг.
3. Характеристика ринку міжнародних туристичних послуг.
4. Характеристика ринку міжнародних рекламних послуг.
5. Світовий ринок освітніх послуг.
Література: [1–8]; [12–17].
Практичне заняття 9

Міжнародна торгівля технологіями

План
1. Сутність і значення міжнародного технологічного обміну.
2. Форми міжнародного обміну технологіями.
3. Міжнародні операції з торгівлі науко​во-технічними знаннями.
4. Види і зміст угод про міжнародне ліцензування.
Ключові поняття: технологія; міжнародний технологічний обмін (міжнародний трансфер технологій; обмін технологіями; міжнародний обмін результатами науко​во-технічної діяльності; передача технологій); комерційна форма передачі технологій; некомерційна форма передачі технологій; інжиніринг; франчайзинг; управлінські контракти; міжнародне технічне сприяння (технічна допомога); міжнародні операції з торгівлі патентами і ліцензіями; міжнародні операції з торгівлі технічними послугами; ліцензійні угоди; роялті; паушальні платежі.
Методичні рекомендації
Під час підготовки до практичного заняття з цієї теми необхідно розкрити зміст міжнародного технологічного обміну, з’ясувати його причини та проаналізувати основні етапи міжнародної передачі технології. Розглядаючи форми міжнародного обміну технологіями, слід детально зупинитися на комерційних та некомерційних формах. 

Розгляд міжнародних операцій з торгівлі науково-технічними знаннями слід здійснювати в розрізі їх поділу на два види за характе​ром предмета і правової основи торгівлі: операції з торгівлі патентами й ліцензіями та операції з торгівлі технічними послугами. У межах цього практичного заняття також передбачається розгляд змісту угод про міжнародне ліцензування та основних форм ліцензійних винагород. 

Унаслідок вивчення специфіки міжнародної торгівлі послугами необхідно вміти:
· розкрити сутність та види технологій;
· пояснити зміст поняття «міжнародний технологічний обмін»;
· проаналізувати причини міжнародної передачі технологій;
· дослідити ознаки сучасного міжнародного обміну технологічними знаннями;
· сформулювати основні форми та канали передачі технологій;
· охарактеризувати некомерційні способи передачі технологій;

· охарактеризувати комерційні способи передачі технологій;

· пояснити зміст та вказати основні види міжнародних операцій з торгівлі науково-технічними знаннями;
· визначити сутність та назвати види угод про міжнародне ліцензування;
· назвати та пояснити зміст форми ліцензійних винагород.
Питання для самоперевірки
1. Як можна трактувати поняття «міжнародний трансфер технологій» у вузькому та широкому розумінні?
2. Що може виступати матеріальним носієм технології?
3. Назвіть причини міжнародної передачі технологій.
4. Які ознаки притаманні сучасному міжнародному обміну технологічними знаннями?

5. У яких формах може здійснюватися міжнародний обмін технологіями?

6. Що можна віднести до некомерційних форм передачі технологій?

7. Які форми передачі технологій належать до комерційних?

8. Які існують види міжнародних операцій з торгівлі науково-технічними знаннями?

9. У чому полягає відмінність міжнародних ліцензійних операцій від операцій купівлі-продажу товарів?

10. Розкрийте зміст та назвіть види угод про міжнародне ліцензування.
11. Які існують форми ліцензійних винагород?
Питання для самостійного опрацювання
1. Сучасний стан та перспективи розвитку світового ринку технологій.

2. Місце і роль ТНК (транснаціональних корпорацій) на світовому ринку технологій.

3. Міжнародне співробітництво при проведенні науково-технічних досліджень.

4. Передумови виникнення та еволюція світового ринку ліцензій.
Література: [1–8]; [12–17].
Практичне заняття 10

Міжнародні торговельні угоди
План 

1. Сутність та особливості міжнародних торговельних угод.
2. Уніфіковані правила укладання міжнародних торговельних угод.
3. Міжнародні торговельні терміни. 
Ключові поняття: міжнародна торговельна операція; експортна, реекспортна, імпортна, реімпортна, транзитна операції; міжнародна торговельна угода; договір міжнародної купівлі-продажу; контрагенти; уніфікація правил міжнародної торгівлі; конвенції з міжнародної купівлі-продажу товарів; спрощення процедур міжнародної торгівлі; типовий контракт; міжнародні торговельні терміни (ІНКОТЕРМС).
Методичні рекомендації 

Під час підготовки до практичного заняття з цієї теми необхідно визначити зміст міжнародних торговельних операцій та проаналізувати їх особливості. Практика міжнародної торгівлі характеризується значним ступенем правової уніфікації, метою якої є скорочення юридичних перешкод у міжнародній торгівлі шляхом розроблення і застосування міжнародно-правових документів, прийнятих на міждержавному рівні. 
Під час опрацювання цієї теми слід також розглянути базисні умови постачання, які спрощують процес розроблення й укладання контракту, допомагають партнерам знайти спосіб розподілу відповідальності.  
Унаслідок вивчення специфіки міжнародної торгівлі послугами необхідно вміти:
· визначити зміст і особливості міжнародних торговельних угод;

· пояснити значення уніфікації та гармонізації правил укладання міжнародних торговельних угод;

· охарактеризувати роль міжнародних економічних організацій в уніфікації та спрощенні процедур міжнародної торгівлі;

· проаналізувати особливості спрощення процедур міжнародної торгівлі;

· розкрити зміст типового контракту;
· назвати особливості базисних умов поставки товарів, регламентованих міжнародною практикою.
Питання для самоперевірки:

1. Які сучасні особливості міжнародних торговельних угод?
2. Коли договір вважається міжнародним?
3. Які нормативні акти розроблені ЮНСІТРАЛ (Комісією ООН з права міжнародної торгівлі), УНІДРУА (Міжнародним інститутом з уніфікації приватного права), ЮНКТАД (Конференцією ООН з торгівлі та розвитку) щодо уніфікації правил міжнародної торгівлі та в чому полягає їхня сутність?

4. Які документи щодо спрощення процедур у міжнародній торгівлі розроблені міжнародними економічними організаціями та в чому полягає їх сутність?
5. Яким чином розподіляються зобов’язання між продавцем і покупцем під час поставок товару на умовах ІНКОТЕРМС?

Питання для самостійного опрацювання
1. Нормативні акти в галузі уніфікації правил міжнародної торгівлі.
2. Особливості розподілу зобов’язань між продавцем і покупцем під час постачання товарів на умовах ІНКОТЕРМС.
Література: [1–8]; [10]; [12]; [13]; [16].
Орієнтовні теми рефератів

1. Міжнародна конкуренція та її вплив на розвиток зовнішньої торгівлі.

2. Основні фактори та особливості формування кон’юнктури на світовому ринку енергоносіїв.

3. Основні фактори та особливості формування кон’юнктури на світовому ринку металів.

4. Основні фактори та особливості формування кон’юнктури на світовому ринку хімічної продукції.

5. Основні фактори та особливості формування кон’юнктури на світовому ринку машинно-технічної продукції.

6. Основні фактори та особливості формування кон’юнктури на світовому ринку продовольчих товарів.

7. Основні фактори та особливості формування кон’юнктури на світовому ринку технологій.

8. Тенденції та перспективи розвитку товарної структури зовнішньої торгівлі України.

9. Експортний потенціал України в контексті розвитку світового господарства.

10. Експортний потенціал України як фактор інтеграції у світогосподарський простір.

11. Проблеми і перспективи розвитку експортного потенціалу України.
12. Торговельно-політичні фактори розвитку українського експорту (умови доступу вітчизняних товарів на зовнішні ринки).
13. Формування експортної політики України на світовому ринку зернових культур.

14. Формування експортної політики України на світовому металургійному ринку.

15. Проблеми оптимізації імпорту України.

16. Проблеми та перспективи розвитку металургійної галузі України та її експортного потенціалу.

17. Проблеми та перспективи розвитку хімічної галузі України та її експортного потенціалу.

18. Проблеми та перспективи розвитку машинобудівної галузі України та її експортного потенціалу.

19. Проблеми та перспективи розвитку сільськогосподарської галузі України та її експортного потенціалу.

20. Вплив кон’юнктури світового ринку енергоносіїв на конкурентоспроможність металургійної галузі України.

21. Вплив кон’юнктури світового ринку енергоносіїв на конкурентоспроможність хімічної галузі України.

22. Вплив кон’юнктури світового ринку енергоносіїв на конкурентоспроможність машинобудівної галузі України.

23. Екологічні аспекти сучасної міжнародної торгівлі.

24. Роль вільних економічних зон у розвитку міжнародної торгівлі.

25. Порівняльний аналіз митно-тарифної політики розвинутих країн і країн, що розвиваються.

26. Роль стандартів і технічних вимог до товарів у розвитку міжнародної торгівлі.

27. Протекціонізм як засіб монопольно-конкурентної боротьби й складова економічної політики держави.

28. Вплив міжнародної виробничої кооперації на розвиток світової торгівлі.

29. Транснаціональне виробництво як чинник розвитку міжнародної торгівлі.

30. Реалізація національних економічних інтересів у регуляторній системі СОТ.
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